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Kompaktseminar mit Top-Trainer Alexander Reyss. Was zahlt ist Umsatz und
Kundenzufriedenheit! Ideen und Tipps fiir den vertrauenswiirdigen
Spitzenverkauf von heute und morgen. VC7014

Sehr geehrte Damen und Herren,

warum entscheiden sich Kunden fir bestimmte Produkte?
Was treibt die Kunden an, wenn sie sich fiir ein Produkt entscheiden?
Welche Grundmotive des Menschen beeinflussen die Kaufentscheidung?

Erst wenn der Berater das Kaufmotiv des Kunden erkennt, kann er sein Vorgehen erfolgreich darauf
abstimmen und seinen Kunden zum Kauf motivieren.

Lernen Sie mit Motivationsexperte Alexander Reyss, die wirklichen Kaufmotive Ihrer Kunden kennen. Auf
Basis der neusten Erkenntnisse der Motivationsforschung und der Neuropsychologie erhalten Sie sofort
anwendbares Wissen fir lhren Beratungserfolg.

Ideal als Inhouse-MalRnahme!
Mit freundlichen GriRen

Rheinisch-Westfalische Genossenschaftsakademie

gez. Manfred gez. Sven Langner

Qualifikation braucht einen Partner. www.rwga.de
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